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В период пандемии в первом полугодии 2020 г. рентабельность продаж частных организаций с уча-
стием государства равнялась 7,7 %, с долей государства 100 % – 5,4 %, средняя по стране – 7,6 %. Удель-
ный вес убыточных организаций с долей государства 100 % составил 11,1 %, с долей государства более 
50 % – 20,3 %, у частных организаций с участием государства – 21,8 %, по стране – 21,1 %.  

Несмотря на то что рентабельность и доля убыточных организаций госсектора практически адекват-
ны средним показателям по стране (эффект дают принимаемые меры по повышению эффективности 
госсектора), доля кредиторской и дебиторской задолженностей, а также задолженности банкам в них 
выше средней по стране. Особенно велик удельный вес государственных организаций с просроченной 
задолженностью. 

В целом общая кредиторская задолженность банкам организаций реального сектора по мировым 
меркам невелика  – около 60,0  % от ВВП. У  государственных организаций просроченная задолжен-
ность по кредитам и займам банкам достигла 4,4 % от их общей задолженности, у частных организаций 
с участием государства она составляет 6,4 % (во время пандемии увеличилась до 7,0 %). Удельный вес 
государственных организаций в просроченной задолженности по кредитам банкам равен 80,0 %, при 
этом 69,8 % приходится на частные организации с участием государства, т. е. основная просрочка скон-
центрирована у частных организаций с небольшой долей государства (рис. 5). Ухудшение показателей 
по задолженности связано с уменьшением субсидий и налоговых льгот, а также с рыночным подходом 
ОАО «Банк развития Республики Беларусь к директивному кредитованию». 

Рис. 4. Динамика удельного веса убыточных организаций в зависимости 
от доли в них государственной собственности в 2016–2019 гг.

Fig. 4. Dynamics of changes in unprofitable organizations depending 
 on the share of state property in 2016–2019

Рис. 5. Доля организаций с просроченной задолженностью в 2019 г.
Fig. 5. Percentage of organisations with overdue debt in 2019
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